Dein Trwaumbunde - Kundenbefragung

Nun gefit es dawum, herauszufinden, wer dein Tnaum- bzw. Wunschftunde ist.
Das ist ein sefir wichtiger Prozess in der Hundengewinnung. Du selltest div
fienfiin viel Zeit nefiumen.

Uchte bitte genau drauf, was dein Kunde will, wie ex fiihlt, was seine Probileme
sind und wie du ifim fielfen kannst, bzw. was sein guiftes Pnobilem ist.

Unkbici hast du nun viele Fragen, die du bitte in Rubie beantwentest. Bedenke bitte,
dass nicht alle Fragen fiin deinen Wunschfunden xelevant sind.

1. Geschlecht?

2. lten?

3. Name?

4. We und wie wobnt er|sie?

5. Hat sie eine eigene Immabilie?

6. Hat sie ein festes Einkammen?

7. Fat sie Habbies, dex sie negelmiifig nachficmmt?

8. We hilt sie sich meist auf?

9. We und wie verlbiningt sie ifive Freizeit?

10. Wie ist dex Familienstand?




11.

Fat sie Kinder? Oder Entiellinder?

12.

Fat sie einen eigenes Untexnefimen?

13.

Jst sie Festangestellt?

4.

Welche Musife hint sie gern?

15.

Wie Bleidet sie sich?

16.

FHat sie Sargen?

17.

Was bereitet ifir Sorgen?

18.

Weaeran Rlamment sie sich fest?

19.

Was braucht sie unbiedingt?

20.

Was ist ifvr Bewuf

21.

JIn welcher Branche ist sie titig?

22.

Wie Liihlt sie sich?

23.

Kann sie nachts schilafen ader hat sie Kopfhine?

24.

Wauver hat sie Ungst?

. Was hat sie vor?

206.

FHat sie Ziele?




27.

Was ist die perfefite Lisung?

28.

Was sind ife griften Pruolileme?

29.

Welchien Einwand wird sie gegen dich vorbringen?

30.

Oder gegen dein Produket?

31.

Wie siehit ifive gliicklichie Welt aus?

32.

Was fehlt if im Lelien?

33.

Was sucht sie fiin sich?

34.

Was macht ifir Angst?




